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Jeh bemithe mmich stets. met-
nen Arbeitennnen und Arbe-
tern ain Morbild zu sein. Des-
halb gehe ich nicht hin, wenn
sieg mich zu ihren Festen ein-
laden. Wie kann ich dort mit
den anderen Mannem Bier
trinken (das Bier ist in Peru
vehaltnismagig teuer) und i1h-
nan empfehlen, mit ihrem
Lohn sparsam umzugehen.
Sie haben schlieBlich wiele
Kinder zu versorgen.”

José st moch jung; sene
Frau, Sikvia, lalbt - des Export-
geschiafts wegen - wihrend
der meisten feit des Jahres
in kalien.

José und Sihvia haben ein
abgeschlossanes Ps5y-
chologiestudium. Ende der
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Psychologenehepaar exportiert
Alpaka-Pullover

80er Jahre fanden sie eine
kurzfristige Anstellung an et
ner angesehenen Universitat
in Lima. Sie arberteten 12 bis
14 Stunden pro Tag, verdien-
ten aber dennoch nicht mehr
als den Mindestlohn. Sie
machten ain psychologisches
Aufbaustudium; aber auch
dias erhithie ihre Chance, eine
Arbeit zu finden, die ihnen
ain menschemyiirdigas Le-
ben ermoglicht hitte, nicht.

So nutzte Silvia 1990 die
Gelegenheit und fubr mit

Sihap begutachiel Fulowsy, oie sech Degdechiand und NMeusaslsnd geveisT wanian

einer Freundin, die sie nach
Italien einlud, nach Rom. Als
Silvia die unbegrenzte Auf-
enthaltsgenehmigung flr ta-
lien erhielt, reiste José nach.
Sikvia und José verkauften -
wie die meisten Peruaner -
peruanisches Kunsthand-
werk, 1as sie in ihrer Heimat
ginkauften. Um sich das Not-
wendigste zum Leben zu
verdienen, wverbrachten sie
bei eisiger Kalte wiele Stun-
den auf der StraBe.

Allmahlich ging es ihnen
besser und sie faliten den
Entschiul, weiter im Han-
del tatig zu sein, da sie
angesichts der schweren
Wirtschaftskrise.inder Peru
sich befand. keine Anstel-
lung als Psychologen ge-
funden hatten.

Won Verwandten und Be-
kannten in Peru lishen sie
sich Geld, sia lebten aulerst
bescheiden, spartan, woran
sie nur konnten, um auf ita-
lienischen Messen auszustel
len oder zu verkaufen.

Alle Peruaner verkauften das-
salbe und die Verdienst-
spanng war dementspre-
chend gering. Deshalb be-
schiossen Silvia und José
1992, sich auf Pullowver zu
spezialisieren. Durch diese
Spezialisierung arweitarten
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Jomd it Slackenn: sie arkiE@nen Jwn, wis se ofe neve Masching handhaben,

sie ihra Marktkenninisse.
Bald wurde ihnen klar, dai
in Peru niemand die Pull-
over herstellte, die dem Ge-
schrnack der Européer wirk-
lich entsprachen. Was sie
aus Peru nach Europa brach-
ten, war inzwischen nicht
mehr modarn, Zudem wur-
den die Qualitdtsvor-
stellungen der Europder
nicht befriedigt.

Aus diesem Grund grin-
deten Silvia und José noch
im selben Jahr aing eige-
ne Werkstatt in Lima. JAls
Psychologen haben wir
gerne mit Menschen zu
tun und wir kiinnen gut
mit Menschen umgehen;
das kam uns bei der Ar-
beit von Anfang an sehr
Zu gute.”
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Wer die Werkstatt betritt,
merkt sofort: die fusam-
manarbeit mit den Arbeite-
rinnen und Arbeitarn funk-
tioniert hervorragend. Man
arbertet geme hier und jeder
wversucht sain bestes zu ge-
ben. In den StoBzeiten arber
ten bis zu 150 Personen fir
die Werkstatt, wahrend der
dbrigen Zeit des Jahres be-
schiftigen Silvia und José 70
Arbeiterinnen und Arbeiter.

Die beiden investieren wial
in ihre Informationsbe-
schaffung: Informationen
iber Modefarben, Journale,
Broschiren mit Muster-
reichnungen aus aller Welt
und vieles mehr sind in Permy
saehr teuer. Langfristig, so
meint José, wird sich das
aber auszahlen

LOILA arbedtet in der Werk-
statt seit ihrer Grindung vor
drai Jehren, Sie ist 32 Jahre
alt. lhre drei Kindar im Alter
van 12. 15 und 17 Jahran
viarsnrgt sie allam.
"Manchmal whre ich babar
allginstehand. Maine Kinder
bereiten rmir sténdig Sorgen;
ich rriul@ smemsar nur arbssiten
wngd arbeiten

lch arbeitete vorher in siner
griBeren Pulloverfabni. Darn
lermte ich das Stricken. In
ainam privaten |nstitul
schrieb ich rmich fir ainen
Kurs gin, um mein Wissen
Zu ensarn. Alssch amn dahr
in der Fabrik gearbeitat nat
te, bekam wch Urdauvbh Da
das Urdaubsgeld nicht aus
reichte, fing ich hear an. Als
meing Fernen z2u Ende wa
ren, hdtte ich wieder in di
Fabrik gemuBt. Aber ich
hatte mich an die Arbeit
hier gewdhnt, die Applika-
tonen, die hier gemacht
wurden, waren neu und in-
teressant fir mich. Ich wver
stend mich gut mat Sikvia
und José. Aulerdem woh-
ne ich in dar Nahe, kamme
2u FuB rur Arbeit und esse
mitlags zuhause. Ich arber
tete ungefahr ein Jahr lang
im Akkord: sait awaieinhalb
Jahran bin ich Superdisarin
fiir Applikationen. Silaa stalit
hohe Anfordarungen an uns,
denn sie st salbst sahr wer-
antwortungsbewult. wenn
es um die Qualitét und dar-
um geht. Lieferfristen anzu-
halten. Dann milssen wir alle
mehr arbeiten.

Ich wiirde geme mehr wvar-
dienen alz den Mindestiohn,
abear ich weill, dal Silvia und
José mir das darzeit nchi
zahlen kannen Manchmal
lGuft der Verkaul nicht so,
wig sie 85 sich vorstellen.”
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“Und wie kam es
zu Eurem
Entschlul®, auf
Messen nach
Deutschland zu

fahren?”

“Ialien geriet immer tiefer
in eine Wirtschaftskrise und
es ist auch jetzt nicht abzu-
sehen, wie das Land da her-
aus kommen wird. Sowohl
die Abwertung der Lira um
40%, als auch die Ab-
wertung des Dollar mach-
ten uns 2u schaffen, Wir
arbeiteten bereits ein Jahr
lang ohne Verdienst. Nur in
ltalien zu werkaufen, hétte
fiir uns nicht nur ein grofes
Risiko, sondem vielleicht das
Aus bedeutet. Wir sahen as
deshalb als notwendig an.,
a5 in einem anderen Land
Iu probieren.”

Sivia verkaufte Pullover in
Osterreich, Frankreich und
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in den USA. "Da Deutsch-
land ein wirtschaftlich stabi-
les Land ist, das Zentrum
von Europa, das von Hand-
lern aus aller Welt basucht
wird, gingen war 18985 zum
ersten Mal auf eine Messe
in Dautschland. Im ndchsten
Jahr wardon wir zum 2wai-
ten Mal auf der CPD und
zum zweiten Mal auf der
Internationalen Modemesse
fr Kind und Ju-
gend sein.”

“Durch unsere
Teilnahme an
den Messen
haben wir be-
deutende Liefe-
rauftrage aus
aller Welt erhal-
tan. Wir haben
gelernt, auf die
jeweiligen Mo-
den einzuge-
han; wir probie-
ren neue Mate-
rialien aus.
Inwzischen

stellen wir nicht nur Pullover
aus Wolle her, sondern auch
aus Alpaka und aus
okologischer Baumwolle.
Wir fertigen Kombinationen
an, die in Europa besonders
gefrart sind.”

José und Sikvia wissan, dak
gig in ihrem Beruf als Psy-
chologen niemals mehr ar-
beiten werden. Sie moch-
ten sich nun mit ihren
Alpaka-Pullovern auch auf
dem peruanischen Markt
etablieren. Ihr Wunsch ist. in
Kirze nicht mehr auf zwei
Kontinenten, sondern wah-
rend des ganzen Jahres zu-
sammen in Peru zu leben.
Ihre Ware in Europa wollen
sie dann (ber Handelsver-
trater vertreiben.
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